De rattenvangersvan de

Gebrevetteerde Hofleveranciers Vijf nieUWKOMEers rrvrewr vuvi prateiu

Koning Albert II heeft aan vijf nieuwe leveranciers van het hof de
begeerde titel van Gebrevetteerde Hofleverancier verleend. De meest
opmerkelijke nieuwkomer is Rentokil dat gespecialiseerd is in het
bestrijden en verdelgen van ongedierte. De koninklijke familie koopt bij
ongeveer drieduizend leveranciers maar daarvan mogen er slechts 116
de titel van Hofleverancier voeren. Zoals Toyota dat een Yaris mocht
leveren aan prinses Mathilde en koningin Fabiola. samuvuenr |

'Rentokil verlost paleis van ongedlerte

Het is niet al goud dat blinkt
in het kasteel van Laken; net als
u heeft de koning ook wel eens
lastvan vervelend ongedierte zo-
als ratten en muizen. Daarom
doet hij regelmatig een beroep op
het gespecialiseerde verdel-
gu\msbednjmenmkﬂ Dieonder-
neming mag voortaan de Ko-

| ninklijke Wapens op haar voer-
fuigen en briefpapier afbeelden.
. “Een muis ofrat stopt niet aan de
I " paleispoort. Onze vorsten wor-

Louis-Pierre Denil uit Leuven
restanreert de kristallen kroon-
Iuchters van het kasteel in Laken.
“In 2003 kreeg ik het bezoek van
kroonprins Filip en prinses Ma-
thilde. Ze hebben een d\xideluk

den net zoals alle landgenoten
met ongedierte geconfronteerd’,
zegt Tom Lorré, general manager
van Rentokil. ‘Het paleisin Brus-
sel en Liet kasteel van Laken tel-
len vele lokalen waar bijna nooit
iemand komt, Daar heeft het on-
gedierte vrij spel. Maar we voe-
ren ook een preventieve strijd.
‘We werken al meer dan twintig
jaar voor het Hof’ Rentokil stelt
170 mensen tewerk in de bestrij-
dingvan

Tom Loreé. ©mr

Denil restaureert kroonluchters

ters. ‘Maar in het kasteel en het
Imnhiklijkcpald:hm-ngenuvmr—

al 19de-eenwse luchters. Tk lever
ook huchters voor de privéverirek-
ken van de koninklijke familie.!
De nieuwe lmﬂwerznuar volgde

idee hoe sfeerverli
moet zien. ien ben ik regel-

eruit een opleiding k}.llﬁl.-

matig leverancier van de konink-
lijke familic’, zegt Louis-Pierre
Denil. Huﬁgspeuili!:erdinhel
aankopen en restaureren

pingsdeskundige in een bank, Op
een dag ben ik mijn verlichtings-
zank gestart. Ik heb al mijn centen
in een collectie luchters geinves-

18de- en 19de-eeuwse Lroonluth— teerd.

Hoe word ik hofleverancier?

De titel van Gebrevelteerde
Hofleverancier van Belgig moet
een bedrijf zelf aanvragen. De
kandidaat moet voldoen aan ver-
schillende voorwaarden. Zo moet
i of zij al minimum vijf jaar leve-
ren aan de koninklijke familie.
Dat was vroeger minstens tien
jaar, maar in 2000 werd het regle-
ment gewijzigd.

De aanvrager moet Belg zijn
en de maatschappelijle zetel van
de onderneming moet in onsland
liggen.

De koning verleent de titel

van Gebrevetteerd Holleveran-
cier na onderzoek en op advies
van de Intendant van de Civiele
Lijst van de koning. Dat is mo-
menteel generaal Vincent Par-
doen. Hij ondertekent ook de gor-
londe die aan de hofleverancier
wordt overhandigd.

Er zijn jaarlijks meer kandi-
daten dan het aantal titels dat
wordt uitgereikt. Dit jaar mogen
116 personen en bedrijven de be-
geerde titel dragen. Er komen er
vijf nieuwe bij en vijf verliezen
hun titel. De afvallers zijn AEL
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i louls-pierrecom

Cruyplants, Van Belle, Franco-
Belge du Caoutchoue, Maison du
Chasseur en Seiko. Deze bedrij-
ven stopten hun activiteiten of
verplaatsen hun zetel naar het
buitenland, zoals Seiko dat naar
Nederland verhuisde.

De titel wordt om de vijf jaar

‘hernieuwd en elke hofleverancier
maet dan opnieuw cen aanvrang
indienen. En bij een troonswisse-
ling vervallen alle brevetten

www lesfournisseursbrevetesdela-
courbe/nlf -
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De koninkli jke schoenmaat
is het geheim van Ammon,g

Het meest hefsamde Belgi-
sche schoenenmerk Ambiorix le-
vert al meer dan tien jaar schoeisel
aan hel Hofmaar Ambiorixwordt
pasnu Gebrevetteerd Hofleveran-
cier. Peter Vavedin, de eigenaar
sinds 2007, wil enumaat
van de koning niel verklappen.
‘Maar we bezocken jaarlijks twee

=n
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de mndellen tonen en nadien be-
zorgen we een twintigtal paar
schoenen. Voor wie die bestemd
zijn, dat weten we niel. Het kun-
nen ook schoenen voor het perso-
neel zijn, Twintig jaar geleden

kwam de koning zef met zijn mo- .

torfiets naar Tongeren om een
paar schoenen te kopen', zegt Va
vedin. "We gasn het kumnkluke
wapenschild voor onze export
naar]apangphnukm De Japanse

Jl!- en met kristal

van Vai-Saint-

De kristalproducent Val-
Saint-Lambert aan de oevers van
de Mazs in Seraing bestaat sinds
1826 en is dus ouder dan het k-
ninkrijk Belgig. In het paleis in
Laken wordl er dan ook regelma-
tig geklonken met de glazen van
de wereldbefaamde kristalpro-
ducent.

Sinds de Hasseltse familie
Onelin, een familie van wijnbou-
wers en wijndistribuleurs, vorig

consument is verzot op rlergelljk |

* De Belgische marlkt
bluﬂ de belangrijkste voor de
schaenenproducent maar het be-
drijl streeft naar een grotere ex-
port. Er werken 60 mensen.

weviviamblorix.be
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Lambert
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niet concurreren met goedkope-
istalprod . Belgié en

jaar de | iek overnam,
ging de titel van hofleverancier
over op de nieuwe eigenaar. ‘Val-
Saint-Lambert is op en top Bel-
gisch en zal dat ook blijven. We
werken aan een totaal niewwe Kjn
vandecoratieve stukken en tafel-
gerei. De hoge kwaliteitsstan-
daard blijft bewaard. We gaan

, rekr

de Verenigde Staten blijven de
belangrijkste afnemers van onze
producten maar we verkennen
ook groeimarkten zoals China’,
zegt Justin Onclin, ceo van Val-
Saint-Lambert.

viviw.val-saint-lambert.com

Koekjesdoos met foto doet meer verkopen dan wapenschildje

Verschillenden  bedrijven
trachten commercicel voordeel
te halen uit de titel van gebrevet-
teerd hofleverancier. Magr ze
mogen niet meer doen dan de af-
‘bealding van de Koninklijke Wa-
pens afdrukken op hun brief-
‘hoofd en op de verpakking van
een product.

‘Het commercigle voordeel
wvan deze titel is moeilijk te me-
ten. Tk denk niet dat de titel ons
meer koekjes doet verkopen.
Maar we zijn dan ook al sinds
1879 leverancier van het hof’,

zegt Frédéric Trauwaen, marlsz-

fulnvm h!l koningspaar ter ge-

ting delijke van Bis-
cuils Delacre in Grool-Bijgaar-
den. De koekjesproducent heeft
in 2005 upn::uw de titel van ge-

d van hun gouden jubi-
Teum. Dergelijke producten zijn
altijd een succes’, zegt Frédéric
‘Trauwaen. ‘De titel is vooral cen

vaor de produ-

ge-
kregen, "We drukken het wapen-
schildje af op de zijkant van de
koekjestrommels. Ti weet niet of
dit de mensen aznzet tot kopen.
Wat ik wel weet, is dat de iw:kv
jesdozen met een afbeeldi

cent. Hij bevestigt de kwaliteiten
het imago van het product of de
dienst. Maar in een aantal landen
kan de titel ook commercieel
voordeel opleveren. Vooral de
an  Belgische fers spelen de

‘et koningshuis erg in trek mrl
De voorbije zomer bracliten we
cen koekjestrommel uit met cen

titel wit voor hun produclen in Ja-
pan. De Japanners zijn tuk op ge-
kroonde hoofden.’
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